
แผนการตลาด



เงือนไข
● ตําแหน่ง ปรับขึ้นแล้วไม่ปรับลด
● ปรับตําแหน่งนับยอดขายจากสายงานท้ังหมด 3 เดือนติดต่อกัน                                
● ค่าแนะนํา 2% คิดจากยอดขายของทีมงานที่ติดตัวเท่านั้น
● ค่าบริหารสายงาน คิดจากส่วนต่างของทีมงานที่มีระดับตํ่า
กว่าสายงานนั้น
● ระดับ 1 และ 2 สามารถซื้อใช้เอง และซื้อให้คนในนามสกุล
เดียวกันเท่านั้น
● คนที่มีบัตรนายหน้าประกันวินาศภัย สมัครสมาชิกเข้ามา จะ
เริ่มที่ ระดับ 3 ทันที

โครงสร้าง MLM

มีบัตรนายหนา



การนับยอดเพ่ือปรับระดับ
นับยอดขาย 3 เดือนติดกันของทั้งทีมและทุกทีมที่อยู่ภายใต้สายงาน โดย
ไม่จํากัดระดับตําแหน่ง

มีบัตรนายหน้า



ตัวอย่างการคิดยอดขายเพือปรับสายงาน
   
ทีมนาย A มียอดขาย    เดือนที่ 1 = 300,000 บาท
                             เดือนที่ 2 = 300,000 บาท
                             เดือนที่ 3 = 400,000 บาท
                             รวม 1,000,000 บาท
นาย A สามารถปรับระดับได้เป็นระดับ 4 ทันที เพราะยอดขายถึง 600,000 บาท
   
***แต่ถ้านายA จะปรับเป็นระดับ 5
    

มีบัตรนายหนา

ระดับ3



ค่าแนะนํา 
ค่าแนะนํา 2% คิดจากยอดขายของทีมงานที่ติดตัวเท่านั้น
คิดจากเบี้ยประกันสุทธิ เช่น 10,000 บาท ได้รับค่าแนะนํา 2% = 200 บาท



   L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

 L 2
คา่ตาํแหนง่ 4% 

ยอดขายท ัง้ทมี A รวมกนั 4 แสน
 

ยอดขายท ัง้ทมี B รวมกนั 2 แสน
 4% - 0% = 4% x 2แสน
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 L 3
คา่ตาํแหนง่ 5%

ยอดขายท ัง้ทมี C รวมกนั 3 แสน
5% - 4% = 1% x3 แสน

 ค่าบริหาร ได้จากส่วนต่างของค่าตําแหน่งจากสายงานทีมีระดับตํากว่าเท่านั้น 

ค่าบริหาร

      L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

      L 1
คา่ตาํแหนง่ 0%

      L 2
คา่ตาํแหนง่ 4%


